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S e g u n d a  S E C C I Ó N :  
 

I P  /  C A T E  /  I C I S  /  C A I C y A  y  A l i a d o s  

D i d á c t i c a  y  m e t o d o l o g í a  

 
 

L A S  D I F E R E N C I A S  F I L O S Ó F I C A S  

 
I n t r o d u c c i ó n  

 Cuando se lee UROSALPINX,  se está en nuestro mundo ,  no  en e l  de l  mercado de consumo,  
dado que nos hemos compromet ido a expandi r  la  publ icac ión,  pero no a var iar  la  Fi losof ía ,  n i  las 
condic iones anexas y consecuentes,  de modo que nada es para que sea comparado con los  ot ros  
T ipos de Buceo,  que ser ía  lo mismo que pretender  hacer lo  ent re peras y d inosaur ios ,  los equipos 
pueden ser  s imi la res o iguales ,  a lgunas de la  Técnicas  también,  pero a l  var ia r  la  FILOSOFÍA,  var ía 
e l  contexto mas impor tante que es e l  de los F INES, que condic ionan las act iv idades en la  par te que 
no se ve,  la ESPIRITUAL,  propia de cada sujeto y muy d i f íc i l  de  t ransmit i r  por  imágenes y s ímbolos .  
.  
 La  mas grande de las d i ferenc ias que separan a  la  LÍNEA ESPECÍFICA C /  T  de la  H iperbár i -
ca respecto de los  ot ros T ipos de es ta y en espec ia l  de los  Buceos Depor t ivo  /  Recreat ivo e  Indus-
t r ia l  /  Comerc ia l ,  no se ref iere so lo  a Métodos y Técnicas s ino a  F ILOSOFÍA,  la  base fundamenta l  y  
prev ia  de cualqu ier  act iv idad humana para que esta tenga un sent ido in tegra l  en la  v ida del  su jeto  y 
sus c i rcunstanc ias ;  mient ras que los  T ipos de Buceo D /  R e  I  /  C,  que suman a la  mayor ía de quie-
nes bucean (sean buceadores  o no) ,  mi l i tan netamente dentro de l  mercado de consumo,  nuest ra 
Línea NADA t iene que ver  con este,  de modo que en los in ic ios  ya se marca una separac ión que 
luego se hará mayor  en la  Enseñanza y en Operac iones.  
.  
 Resu l ta  ev idente que el  Buceo D /  R acapara no so lo a la  mayor  cant idad de pract icantes 
f i rmes o  esporádicos ,  s ino que comerc ia lmente es e l  de mayor  vo lumen,  seguido por  e l  I  /  C,  e l  Mi l i -
ta r ,  e l  C ient í f ico Técnico de la  Línea Apl icada y f ina lmente la  Línea Especí f ica  de este;  desde e l  
punto de v is ta  mercant i l is ta,  la  ú l t ima no t iene exis tenc ia y e l lo  nos ha permi t ido esa permanenc ia 
fuera de los ot ros T ipos y de l  prop io mercado de consumo,  con las enormes ventajas  de poder  
hacer  cuanto  consideramos F i losóf ica ,  C ient í f ica  y Técnicamente ADECUADO,  en independenc ia  de 
las tendenc ias y modas que guían a los que se encuentran at rapados por  d icho mercado.  
.  
 Como hemos seña lado en o t ros  UROSALPINX,  no es lo  mismo formarse y formar para des-
arro l lar  en un sujeto una hab i l idad que la  apl icará a la invest igac ión Cient í f ica o Técn ica como par-
te  de su v ida,  probab lemente hasta su muer te y,  a  la  vez,  mejorar le  las condic iones humanas,  que 
hacer lo  para  una sal ida recreat iva a un s i t io  tur ís t ico,  una act iv idad depor t iva o ganarse e l  pan.  
 
N e c e s i d a d e s  d e l  m e r c a d o  

 A l  mercado de consumo le  resu l ta  impresc indib le  e l  rec ic lado ráp ido de la  c l ien te la ,  as í  como 
la  sec tor izac ión de la  enseñanza en min i  cursos,  para  que escuelas ,  gerenc iadoras ,  operadores,  
comerc ios y  fábr icas,  las promotoras  y los anexos que acompañan todo esto,  tengan constantemen-
te  una cant idad de receptores  (c l iente la)  de lo que cada una of rece,  de modo de NO PARAR una 
maquinar ia  que produce d inero y sos t iene unas cuantas fuentes  de t raba jo;  los  a l t ibajos no se dan 
en razón del  in terés  humano por  las act iv idades,  s ino en la capacidad económica para sostener las  y 
la  habi l idad de promoción para  hacer las  deseadas,  desde e l  punto de v is ta  de l  mercado,  una merma 
en e l  Buceo D /  R se hace sent i r ,  as í  como un aumento también,  en func iones opuestas.  
.  
 En e l  caso de nuestra  Línea nada de eso es  vá l ido,  podr íamos no exis t i r ,  s in  que var iasen 
para nada las cond ic iones del  mercado,  lo  que no so lo  nos separa del  mismo f i losóf ica s ino también 
f ís icamente,  de modo que habi tamos mundos que se desarro l lan a l  mismo t iempo pero en la  práct i -
ca no t ienen cas i  contacto;  en nuest ro caso no es que no es temos informados de sus  acc iones,  co-
sa fác i l  s i  se leen las publ icac iones comunes que se le  dedican,  que son neta mayor ía,  e l  tema es 
que no nos in teresan sus formas,  n i  su fondo,  pues e l  apor te que pueden hacer  a nuest ra Línea es 
práct icamente nulo o ,  en c ier tas cond ic iones,  negat ivo.  
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. .F o r m a c i ó n  

 La  d i ferenc ia f i losóf ica en cuanto a la  formac ión,  sea propia como a jena,  se marca f ís ica-
mente en e l  T IEMPO, pues la  de l  mercado en real idad no puede in teresarse en ot ra cosa que en lo  
comerc ia l ,  o sea e l  c ic lado y rec ic lado de c l iente la  a la  mayor  ve loc idad pos ib le ,  independientemen-
te  de cuest iones de Didáct ica y Metodología  pro fundas,  de modo que a estas t iene que sos layar las,  
negar las  o  d is f razar las,  para  poder  cumpl i r  sus  verdaderos f ines  que son  comerciales  y que no  
t ienen que ver  especí f icamente  con la  H iperbár ica,  s ino que resul tan genéricos  de l  mercado de 
consumo;  es así  que en el  verdadero mundo de la Educación  ya es  mani f iesto en publ icac iones,  
congresos,  reuniones y mesas redondas,  e l  rechazo de la  enseñanza en min i  cursos y de la  “ forma-
c ión constante”  por  terceros,  que han resul tado t rucos del  mercado que no r inden mas resul tados 
que sostener  la est ructura económico -  docente en torno de esos terceros y sus anexos.  
 
 Nosotros no tenemos n inguna pr isa por  c ic lar  o rec ic lar  a  nad ie ,  no hacemos promoc ión y a l  
igual  que e l  Taoísmo Pr imi t ivo y e l  Bud ismo Ch’an,  no sa l imos a cazar  “c l iente la”  o  adeptos,  e l  que 
qu iere,  que nos encuent re,  conozca,  y  luego decida s i  segui rá es ta Línea u  ot ra ;  a l  NO comerc iar  
con la  H iperbár ica,  a l  NO vender  nada de nada,  nuestros Cent ros  t ienen una independencia de cr i -
te r io  que no es pos ib le  encontrar la  en los que es tán dentro de l  mercado de consumo.  
.   
 ¿Qué t iempo se neces i ta  para formar  a a lgu ien en nuest ra L ínea?,  ESO NO IMPORTA,  SINO 
LA FORMACIÓN ADECUADA,  que puede darse so lo a  t ravés de la  apl icac ión constante  del  Método 
Anal í t ico /  Exper imenta l ,  de  modo que los  mas exper tos ent re nosotros s e g u i m o s  f o r m á n d o n o s  y  
as í  lo  haremos hasta que la  muer te o la  incapac idad in te lectual  d igan ot ra cosa;  en los  Cuatro Cen-
t ros NADIE se considera completamente  formado,  en caso contrar io  tendr íamos a b ien acompañar-
lo  hasta  la  sa l ida ,  pues e l  sabelotodo no t iene cabida en nuest ro mundo,  como no la  t iene e l  segu i -
dor  de modas,  de equipos de “ú l t ima generac ión”  o  de técnicas que no se han comprobado adecua-
damente,  o  peor ,  de sus propios  capr ichos y “op in iones” ;  hay qu ienes se nos han re lac ionado con 
esas tendencias ,  pero las han cambiado,  las  están cambiando (cuesta pero va le) ,  o  se han ido a 
buscar  o t ros  grupos donde las mismas sean aceptadas.  
 
 E l  tema es que la  f o r m a c i ó n  c o n s t a n t e  en tendida por  nuest ra  Línea no es una ac t iv idad 
de cursos y curs i l los  in terminables,  s ino de aprendiza je y ap l icac ión a la  v ida d ia r ia  de cuanto se 
aprende,  de ta l  modo que todo lo  que se v ive  se acr iso le  en e l  su jeto y e l  g rupo,  para tener  cada 
vez mas conoc imientos y mas capac idad de emplear  aque l los  que realmente  nos sean de ut i l idad.  
.  
 Volv iendo a la  F i losof ía  que s i rve de base a la  Formac ión,  resul ta  indudable que podemos 
EDUCAR s in condic ionantes externos a nuest ro mundo,  de ta l  modo de consegui r  e l  resul tado que 
ya hemos señalado como meta en anter iores números,  o sea:  
.  

F o r m a r  u n  S e r  H u m a n o  q u e  s e  d e s e n v u e l v a  c o m o  B u c e a d o r  C i e n t í f i c o  /  T é c n i c o .  
.  
 E l  SER HUMANO como ta l  resul ta  lo  mas impor tante,  por  ende podemos ap l icar  las Técn icas 
que r inden mejores resul tados,  aunque sean mucho mas lentas  que las de l  mercado;  la  ve loc idad es  
lo  ú l t imo que nos in teresa,  en cambio  la  PERSONALIZACIÓN es fundamenta l  y  compor ta e l  dob le  
juego de ENSEÑANZA y APRENDIZAJE,  que no deben confundi rse,  pues NO son una sola cosa,  
s ino dos,  que conf luyen en e l  resul tado f ina l  que se busca,  e l  aumento de la  CULTURA de l  su jeto 
que ha pasado de la cas i  ignoranc ia a  c ier to  n ive l  de conocimiento de d icha act iv idad.  
 
 Por  e l  lado de la  ENSEÑANZA, e l  Docente adecuará la  misma a la  capacidad de l  a lumno 
(prev iamente e leg ido y probado cono Apto para rec ib i r la) ,  para  e l lo  debe CONOCER a l  su jeto y  es to  
requiere un t iempo de t rabajo conjunto Docente – A lumno que permi ta  aprec iar  las respuestas del  
segundo a los requer imientos  de la  Cátedra ,  en  acuerdo a  sus  capacidades,  potenc ia les y espe-
c ia lmente de la  VOLUNTAD, que es la  condic ión esenc ia l  de l  aprendizaje.  
 
 Por  e l  lado del  a lumno,  este también neces i ta  T IEMPO para entender  lo  que se le  enseña,  
para razonarlo ,  practicar lo,  corregir lo  y  f ina lmente,  asimilar lo ,  incorporándolo a  s i  mismo de mo-
do de poder  acc ionar  con respuestas  automát icas  a los requer imientos  sumados de las act iv idades 
y  e l  medio en que se rea l izan,  a  los  que debe agregarse e l  manejo de las prop ias c i rcunstanc ias  de 
momento de cada uno de los su jetos y las pos ib les  var iantes que idee e in tercambie con su Docen-
te ;  está mucho mas cercana a la  re lac ión ent re un monje y un d isc ípu lo que a la  de l  mercadeo,  pues 
para nosot ros Hiperbár ica no es  un medio económico de v ida,  tampoco a lgo agregado a es ta,  s ino 
que se integra a nosotros mismos y nosotros a e l la :  
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N O  p r a c t i c a m o s  B u c e o ,  S O M O S  p a r t e  d e l  m i s m o  y  d e  s u s  c o m p l e m e n t o s .  
 
 S i  a lgu ien se pregunta s i  a  los  mercaderes  los consideramos del  lado oscuro de la  Fuerza,  la  
respuesta la  da VOLTAIRE,  qu ien a l  p reguntárse le que d ic tadura prefer ía ,  pr imero contestó desa-
br idamente que n inguna,  pero luego de pensar lo  ind icó  que pre fer ía al  ind iv iduo,  a l  déspota,  antes 
que a una asamblea de e l los,  pues e l  déspota es  un ser  humano y como ta l  t iene momentos buenos 
y  momentos malos ,  mient ras que una asamblea de déspotas ,  momentos buenos NO los t iene nunca;  
el  mercado de consumo es una asamblea de déspotas anónimos,  basada en las  par tes  infer io res 
de la  p i rámide de la  humanidad,  por  ende es  mucho peor  que un emperador ,  grac ias  a l  mismo se 
adelanta  en tecnología (en gran par te  inút i l )  y  se dest ruye a la  HUMANIDAD, t rastocándoles  sus 
va lores  por  espej i tos de co lores  que “ob l igan”  a l  su je to a t rabajar  mas y mas para consegui r los,  
perd iendo as í  t iempo y esfuerzo que deber ía dest inar  a  su prop io crecimiento  inter io r .  
 
F i l o s o f í a  

 Para ser  vá l ida en n u e s t r o  m u n d o ,  la  ac t i tud  ante Hiperbár ica debe ser  la  misma que se da 
ante la  v ida,  pues NO son dos cosas separadas,  la Rel ig ión y la  F i losof ía  der ivada de e l la  no con-
s is ten en sentarse a medi tar ,  i r  a  Misa,  descansar  e l  Sábado,  o  inc l inarse a rezar  t res veces por  
día,  s ino la  TOTALIDAD DE LA CONDUCTA EN LA VIDA,  la  que puede tomarse de una manera su-
per f ic ia l ,  in termedia o profunda,  cuya conducc ión puede dejarse en manos de terceros (sacerdotes,  
economis tas ,  po l í t icos,  garúes,  mercado de consumo),  o  b ien ser  tomada en las  propias,  aceptando 
las consecuencias  de ambas posturas,  las que conf iguran s i tuac iones netamente d i ferentes.  
 
 La  His tor ia  y la  propia ac tua l idad muestran una p i rámide de compor tamiento  f i losóf ico cuya 
c ima es  ocupada por  aquel los  que toman su v ida en sus propias manos con Ét ica y A l t ru ismo,  y 
s iguen n ive les había abajo ,  hasta a lcanzar  la  base,  donde moran e l  egoísmo y la  des id ia ;  en n u e s -
t r o  m u n d o  deben ocuparse los n ive les super iores para poder  encarar  la  v ida ta l  como ex igen los 
f ines Cient í f icos  y Técnicos ,  que nunca pueden depender  de la  op in ión de o t ros  s ino de las propias  
comprobaciones a t ravés de l  Método Anal í t ico /  Exper imenta l ;  así  hay qu ienes logran una v ida p le-
na de es ta forma y hay qu ienes so lo la  t ienen en los  labora tor ios  u operac iones,  todo depende de 
las condic iones que nos son dadas y de lo  mas impor tante:  QUE HACEMOS CON ELLAS.  
 
T é c n i c a s   
 .  .  

       En lo  re ferente a  la  Técnicas,  en UROSALPINX anter io res  hemos inc i tado a los lec to-
res  in teresados a que no crean lo  expresado por  nosotros  ni  por  los  mercaderes,  que con-
su l ten a VERDADEROS Especia l is tas en Cienc ias  de la  Educación,  así  como a ver i f icar  
las u t i l izadas en los Cent ros  de Enseñanza de mayor  envergadura y mejores resul tados,  y  
es to les  dará la  respuesta  que buscan sobre e l  tema.  
.   

.  
B I B L I O G R A F Í A  

 
­  CARREL, Alex is  – LA CONDUCTA EN LA VIDA  –  Zarco,  México,  1  958.  
 
­  CIRIGLIANO, Gustavo F.  J .  et  VILLAVERDE,  Aníbal  –  DINÁMICA DE GRUPOS Y EDUCACIÓN  –  

Humani tas,  Buenos A ires,  1  968.  
 
­  IP – REQUISITOS MÍNIMOS PARA BUCEADORES CIENTÍFICO /  TÉCNICOS  -   Bs.  A. ,  1  984 

( impresos parc ia lmente en UROSALPINX 12,  2 004) .  
 
¯  MATTOS,  Luís  A lves de – COMPENDIO DE DIDÁCTICA GENERAL  –  Kapelusz ,  Bs.  As. ,  1 963.  
 
¯  NOHL, H – TEORÍA DE LA EDUCACIÓN – Losada,  Buenos A i res,  1  959.  
 
¯  SANTILLANA – 4° CONGRESO INTERNACIONAL DE EDUCACIÓN  –  Buenos A i res,  Febrero 14 y 

15 de 2 005.  
 
-  STÖCKER, Kar l  – PRINCIPIOS DE DIDÁCTICA MODERNA  –  Kapelusz,  Bs.  As. ,  1  964.-  
 
 Como expl icamos en ot ros  números,  c i tamos las edic iones pr im i t ivas de las  obras,  pero con-
sul tamos ot ras  mas rec ientes ,  cuando estas t ienen cambios  que lo amer i tan .  
 

L o s  D i r e c t o r i o s  d e  l o s  C u a t r o  C e n t r o s  
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T E R C E R A  S E C C I Ó N  

C I D E  
 
C O M I T É  I N T E R D I S C I P L I N A R I O  D E  D E P R E D A C I Ó N  E N D O A C U Á T I C A  

“ C o n s e r v a c i o n i s t a s ,  v a y a n  a  j u g a r  a l  G o  e n  s u  c a s a ”  

 
L O S  V A L I C E R O S  

 Los  mas impor tantes depredadores y rap iñadores  de nauf ragios de la  Región,  han s ido,  s in  
la  menor  duda,  los  V a l i c e r o s ,  habi tantes  de V a l i z a s  ( b a r b a r i s m o  p o r  b a l i z a s ) ,  zona del  l i tora l  
a t lánt ico de l  Depar tamento de Rocha,  Uruguay,  que se encuent ra ent re e l  Cabo Polon io y  Aguas 
Dulces ,  ten iendo por  cent ro e l  desarro l lo  de l  ar royo Val izas que nace en la  Laguna de Cast i l los  
(Cast i l los  es la  c iudad mas cercana)  y desagua en e l  Océano At lánt ico,  ta l  como muestra e l  mapa,  
con una zona nor te  que era  proc l ive  a  estanc ias  y chacras y  una sur  (R i n c ó n  d e  V a l i z a s  o  d e l  
V a l i z a s )  que era  habi tada por  pescadores ,  gente  de campo s in  grandes posesiones,  jo rnaleros  de 
los campos vec inos,  y o t ras de c lases económicas media  a baja.  
 
 La extens ión geográf ica de las andanzas va l iceras debe considerarse en la  costa que va de 
Cabo Polon io (a l  Sur)  y  Aguas Dulces (a l  Nor te) ,  conten iendo una larga l is ta  de encal les y nauf ra-
g ios  desde la  época h ispana hasta nuest ros  días,  mat izados con h is tor ias y  anécdotas  de combates 
d iversos ent re  españoles ,  por tugueses,  f ranceses e ing leses así  como con de rebel iones,  borrache-
ras ,  tempora les  y aprovechamiento de la  fama de la  zona para hundimiento  o encal le  de buques que 
ya es taban a l  l ími te  de sus pos ib i l idades o neces i taban mucho capi ta l  para ser  recic lados a cond i -
c iones contemporáneas, .o  la  empresa quer ía cobrar  e l  seguro y no  vender lo ,  e tc . .  Pero para aque-
l los que hemos v iv ido la  época anter ior  a l  a luv ión tur ís t ico,  la  de las p layas so l i ta r ias,  desoladas 
fuera de l  Verano,  y que a l  igual  que lo  hacía e l  abor igen amer icano con las  Pampas y Sabanas,  
entendemos que mient ras  estemos a l l í  en su ab ier ta  so ledad,  la  playa es de DIOS y nuestra ,  y de l  
mismo modo cualqu ier  cosa que es té  en e l la  o  hundida en las  cercanías,  la  extens ión de Val izas  no 
es  la  geográf ica  s ino la  espi r i tua l ,  y  su  in f luenc ia  a lcanza a todas las aguas del  P laneta;  en cada 
costa hubo y hay quienes t ienen e l  mismo razonamiento y por  ende d icho espí r i tu ,  es práct icamente 
un iversal ,  e l  habi tante de las costas,  así  como de las grandes extens iones de bosques,  montañas y 
des ier tos no los  cons idera “su”  propiedad pr ivada pero  s i  se considera dueño de su uso y  de las  
cosas que haya en e l  mismo,  todo con sent ido de buen uso ,  pues a n ingún Val icero se le  ocurr i r ía 
a l igerar  los tanques de combust ib le de un barco derramando pet ró leo sobre  las aguas,  s in  respon-
sabi l idad a lguna,  así  como hundi r lo  para  cobrar  e l  seguro,  cuest iones que s i  provocan ot ras  perso-
nas que,  a  veces,  denigran la  conducta va l icera;  aprovechar una s i tuac ión NO ES provocar la.  
 
 Cosas en la  p laya se han encontrado s iempre,  maderas,  boyas,  muñecas,  b idones,  e tc . ,  pero 
desde hace un t iempo los ob jetos que mas salen son los de uso personal ,  que se t i ran por  la  borda 
cuando se acaba e l  contenido o  se desgastan:  maquinas de afe i tar ,  cepi l los  denta les  o cap i lares,  
envases de desodorantes,  de detergente,  e tc . ,  hac iéndose ev idente que la  extens ión g lobal  de la  
red de pos ic ionamiento sate l i ta l ,  e l  uso de contenedores,  ev i tando,  en caso de tempora les ,  e l  des-
p lazamiento de par te  de la  carga l iberada,  la  mayor  segur idad de los prop ios buques,  e l  mejor  co-
noc imiento de las  costas y sus pe l igros,  se han aunado para que no haya tanto mater ia l  suel to  por  
las cub ier tas  y además los hundimientos  mermasen notablemente en nuest ras costas y s i  los hay,  la  
carga no se sue l ta  a las aguas y es  parc ia l  o  to ta lmente l levada a las  or i l las ,  s ino que queda en los 
contenedores ,  de modo que e l  Val icero,  f í s icamente  ha pasado a ser  una espec ie en ext inc ión,  no 
as í  en espí r i tu ,  pues todavía quedamos unos cuantos que aunque no habi tamos Val izas  seguimos 
con la  misma menta l idad va l icera de hace muchos años,  mient ras que muchos de los habi tantes  de 
Val izas  han pasado a  depender  de l  tu r ismo y de la  conservac ión de su est ructura  bastante mas que 
de sus andanzas va l iceras .  
 
 Como un homenaje a  esos sujetos que durante décadas han recorr ido  las p layas de la  zona,  
respetando lo  encont rado por  o t ros,  engañando a las “autor idades”  de muchas maneras ,  la  mayor ía  
jocosas,  para rap iñarse la  carga de a lgunos nau frag ios,  capaces de penetrar  en bodegas con equ i -
pos mín imos de Buceo (una luneta)  y ext raer  lo que pudieran antes  de que lo  dest ruyera e l  océano,  
pues la  u topía de cus todiar  la  carga desde la  cos ta  no tenía en cuenta n i  o lea je n i  tempora les ,  de 
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modo que resul ta  natura l  razonar  que mejor  ext raer la  que de jar  que se rompa o  corrompa,  o peor ,  
que caiga en manos de “autor idades”  incompetentes ,  capaces de adueñarse de una bombarda recu-
perada de las aguas,  probablemente de l  s ig lo  XVI I I ,  de jar la  a l  a i re  l ibre  s in  t ratar ,  de modo que la  
hermosa p ieza,  se  fue t rans formando en un montonc i to de óxido,  que terminó barr ido  a la basura.  
 
 Esas cuest iones han hecho a  la  rac ional idad de l  pensamiento  va l icero:  “A n t e s  p a r a  n o s o -
t r o s  q u e  p a r a  e l  o c é a n o  o  l o s  i n c o m p e t e n t e s ” ,  como muchas formas de v ida,  dest ru idas  por  
la  pendiente de decadenc ia de la  Humanidad,  que se hace mas pronunciada por  e l  desarro l lo  tecno-
lóg ico  de l  mercado de consumo,  la  act iv idad del  Val icero puede que no sobrev iva,  pero  nosot ros la  
guardaremos en su recuerdo,  ta l  como nos compromet imos en Agosto de 2 004,  en Res is tenc ia,  
cuando fundamos e l  CIDE.  
 
 En fu turos  UROSALPINX br indaremos a lgunas de las  anécdotas de los  Val iceros y de los 
que los  acompañamos en la  forma de aprec iar  las cosas de las  costas y las aguas.  
 

E l  D i r e c t o r i o  d e l  C I D E   

 
 
 

E s q u e m a  s i n  e s c a l a  d e  l a  z o n a  d e  V a l i z a s  e n  e l  D e p a r t a m e n t o  d e  R o -

c h a ,  R .  O .  d e l  U R U G U A Y  
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F E D E R A C I Ó N  A R G E N T I N A  D E  A C T I V I D A D E S  S U B A C U Á T I C A S  

C °  E ° :  e n a r d i _ h @ y a h o o . c o m . a r  

I n f o r m a c i ó n  o f i c i a l ,  a  t r a v é s  d e  s u  I n t e r v e n t o r ,  D r .  N é s t o r  D E P P E L E R  ( h i j o ) :  
 

1  –  R E C U R S O  d e  A P E L A C I Ó N  – La Cámara Naciona l  de Apelac iones en lo  C iv i l  de  esta Capi ta l ,  
por  in termedio de su Sala  “C” ,  conf i rmó la  resoluc ión de la  Inspecc ión Genera l  de Jus t ic ia  que d is -
puso la  in tervención de la  FAAS,  rechazando e l  Recurso de Apelac ión in terpuesto por  e l  Sr .  REN-
DE,  con costas a su cargo y avalando todos y cada uno de los  fundamentos dados por  la  IGJ como 
i r regu lar idades comprobadas que just i f icaron la  in tervención decretada por  e l  Minis ter io respect ivo.  
 
2  –  R E O R G A N I Z A C I Ó N  -   Conforme a las  conversac iones mantenidas con e l  Interventor  podemos 
in formar  que e l  mismo está  en proceso de reorganizac ión de la  FAAS, no so lo  en lo  at inente  a su 
es t ructura asoc ia t iva s ino que está  avanzando,  ent re ot ras cosas,  en la  un i f icac ión de grupos  sepa-
rados,  por  e jemplo los que se daban en la  d isc ip l ina de Hockey Subacuát ico,  habiendo instado y 
sostenido la  rea l izac ión de un torneo de camarader ía ent re ambos grupos,  con la  par t ic ipac ión de 
mas de 11 equ ipos,  femeninos,  mascul inos y mixtos ,  terminando con un 3°  t iempo consis tente  en un 
asado amistoso.   Este  torneo se rea l izó  los días 11 y  12 de Jun io  pasado en la  p i le ta  de l  C lub Eslo-
veno AME Tr ig lav,  de esta Capi ta l ,  habiéndose hecho presente e l  Dr .  DEPPELER,  para sa ludar  a  
los compet idores ,  especia lmente a los ven idos desde Santa Fe.   
 
3  –  P E S C A  S U B  –  La In tervención autor izó e l  Campeonato Nac ional ,  rea l izado en d iversas local i -
dades del  Sur  y  conclu ido e l  Domingo 3 de Ju l io  en Puer to Madryn con un ac to especia l ,  en  e l  que 
se rea l izó la ent rega de los  correspondientes premios .  
 
4  –  N A T A C I Ó N  C O N  A L E T A S  – El  Dr.  DEPPELER, informó también que es tá apoyando inst i tuc io-
na lmente a l  joven nadador  Juan NICOLETTI ,  para obtener  su inscr ipc ión en un Campeonato  a rea l i -
zarse próximamente en Franc ia,  con la  t rami tac ión de a documentac ión respect iva.  
 
5  –  Lo anter io r  se agrega a  las opor tunas par t ic ipac iones argent inas  en e l  Campeonato Mundia l  de 
Pesca Sub en Chi le  en 2 004 y  e l  Torneo de Apnea en Ecuador ,  este año,  con la  excelente  repre-
sentac ión por  par te de A le jandro ANDRÉS en la  t res especia l idades.  
 
N O T A  D E  L O S  C U A T R O  C E N T R O S  –  Las In tervenc iones que decreta la  IGJ NO l levan 
cas i  nunca e l  esquema de exc lus iv idad personal  de l  In terventor ,  o  sea que estos deben so luc ionar  
mas de un problema de c lub o federac ión a l  mismo t iempo,  por  ende su labor  no es  fác i l  n i  ráp ida,  
en espec ia l ,  s i  se quiere hacer  b ien.  
 
 En e l  caso de la  FAAS con t res Comités,  de los  cuales realmente y sa lvo en la  segunda pre-
s idencia del  Dr .  VILLAVERDE,  n inguno func ionó como debía,  y con 40 años de conducciones que la  
l levaron a  la  In tervenc ión,  no deben esperarse mi lagros;  cuando e l  Dr .  DEPPELER nos consul tó 
hace un t iempo,  en la  conversac ión preguntó  cuanto suponíamos (de ser  nosotros los In terventores)  
que tardar íamos en poner  la  Federac ión en condic iones de segui r  su marcha inst i tuc ional  a  par t i r  
de  una Asamblea normal izadota,  nuest ra  ponencia fue que ent re 18 y  24 meses,  pues no hay que 
constru i r ,  s ino RECONSTRUIR,  y los que es tamos en LA CONSTRUCCIÓN sabemos que reconstru ir  
comporta un gasto ent re 3  y 5 veces e l  de const ru ir ,  además de l levar  mas t iempo y es fuerzo,  no 
s iendo e l  caso d i ferente para un c lub o  una federac ión,  que son ent idades comple jas,  mas aún en 
es ta Región en la  que el  ind iv idual ismo y e l  c r i ter io  feudal  imperan por  sobre e l  a l t ru ismo y e l  c r i te-
r io  Gestá l t ico,  dominando notor iamente el  “Mient ras YO (o MI  grupo)  me salve,  los demás que se 
jodan”,  por  sobre:  “Que podemos hacer  para mejorar  las cosas PARA TODOS”.  
 
 La exper ienc ia de los In terventores determina que hay muy poca colaboración real ,  pues en 
genera l  es ta  se da en la  par te que cada grupo o  persona considera  de SU in terés ,  de jando de lado 
todo lo  demás;  LAMENTABLE,  PERO CIERTO;  s in  embargo respecto a la  FAAS, hay p lanes para  
poner la  en acuerdo a los  l ineamientos CMAS y reorganizar la  en ser io ,  T IEMPO al  T IEMPO.  
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C U A R T A  S E C C I Ó N :  

LISTADO INCOMPLETO DE la red de 

CÁMARAS HIPERBÁRICAS ARGENTINAS 

CÁMARAS PRIVADAS 

CENTRO DE MEDICINA HIPERBÁRICA BUENOS AIRES 

Directora Médica:   Dra.  N ina SUBBOTINA  
Sánchez de Bustamante 1175,  Buenos A i res – Tel .  /  fax:  5411-4963-0030 –  
Cº Eº :  samhas@pccp.com.ar   -   ht tp: / /www.hipercamaras.com.ar /  
 

SANATORIO MODELO QUILMES – HYPERMED S.  R.  L .  

Director  Médico:  Dr.  Claud io GULO  
Manuel  Quin tana 293 -  Qui lmes,  Buenos A i res – Te l . :  01142240188 /  42574404 in t  292  
Cº Eº :  ernesgu lo@lat inmai l .com  -  h t tp : / /www.scuba-doc.com/c2.htm 
 

CÁMARA HIPERBÁRICA BAHÍA BLANCA 

Av.  Colón 540 -  Bahía B lanca,  Pc ia.  de Buenos A i res  
Tel :  0291 4553706 –  
ht tp: / /www.scuba-doc.com/c4.htm 

 

CENTRO DE MEDICINA HIPERBÁRICA CÓRDOBA 

Director  Médico:  Dr.  Gui l lermo SOSA AMAYA  

Av.  Cruz  Roja Argent ina 1174 -  Córdoba -  Pc ia de Córdoba -  Tel  0351 4692071 in t .123 -

ht tp: / /www.scuba-doc.com/c5.htm  

 

CENTRO DE MEDICINA HIPERBÁRICA CÓRDOBA SUCURSAL CÁMARA HIPERBÁRICA  

SANATORIO COLÓN S.  R.  L .  

Director  Médico:  Dr.  A lber to  TEME  
Santa Rosa 812 -  Córdoba Pc ia.  de Córdoba -  Tel :  0351 4235151 
ht tp: / /www.scuba-doc.com/c6.htm 

 

SERVICIO DE OXIGENOTERAPIA HIPERBÁRICA – HIPERMED (Puer to Madryn)  

Director  Asociado:  Dr .  Marcelo E.  BELSITO  
Director  Asociado:  Dra.  L i l iana SEPICH  
Juan B.  Justo 469,  Puer to Madryn -  Chubut   -  Te l :  02965 474575  

E-mai l :  garno ld i@infov ia.com.ar  -  ht tp : / /www.scuba-doc.com/c7.h tm 

 

INSTITUTO DE OXIGENACIÓN HIPERBÁRICA ARGENTINO-CUBANO  (Tandi l )  

Director  Médico:  Dr.  Cesar  Mar io  STRADA JÁUREGUI   
Av.  De Mayo 504 -  Tandi l  -  Pc ia.  de Buenos A ires -  Tel :  02293 426015 
ht tp: / /www.scuba-doc.com/c8.htm 

 

CENTRO DE MEDICINA HIPERBÁRICA FORMOSA 

Director  Médico:  Dr.  Ricardo HANS  
Ayacucho 845  -  Formosa -Tel .  /  Fax:  03717432659 –  
ht tp: / /www.scuba-doc.com/c10.h tm 
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CENTRO DE MEDICINA HIPERBÁRICA MAR DEL PLATA 

Director  Médico:  Dr.  Gustavo MAUVECÍN  
Director  Adjunto:  Dr .  Car los  ESPINOSA,  B ioquímico -  Asesor   

España 1326,  Mar  del  P la ta -  Pc ia.  de Buenos Ai res –  Tel .  /  Fax:  0223 4737870  

Emai l :hyperoxy@sat l ink.com  -  ht tp: / /www.scuba-doc.com/c11.htm 

 

           

 

CÁMARAS MILITARES Y NAVALES 

CENTRO DE MEDICINA HIPERBÁRICA “SAN IGNACIO DE LOYOLA” (Santo Tomé) 
Director  Médico:  Ten iente Coronel  Médico Dr .  A lber to ANTUÑA  

Bata l lón De Ingenieros Anf ib ios -  Santo Tome,  Pc ia.  De Santa Fe -  Tel :  0342 4553929 -  

ht tp: / /www.scuba-doc.com/c9.htm 

 

HOSPITAL NAVAL BUENOS AIRES 

Hosp i ta l  Naval  Pedro Mal lo   
Patr ic ias Argent inas 357 Buenos A i res  -Te l . :  54(11)4863-4085 
 

HOSPITAL NAVAL  DE PUERTO BELGRANO  
Base Nava l  Puer to Belgrano –  Puer to Be lgrano – Prov.  De Buenos A ires.  
Tel : :  54(2932)4807667 
 

HOSPITAL NAVAL MAR DEL PLATA 

Escuela Naval  de Submar inos y Buceo 
Base Nava l  Mar  de l  P lata  – Mar del  P la ta,  Prov.  De Buenos A i res.  
Cº Eª :  e lsayedu@arnet .com.ar  

 

 Estos datos son los  ú l t imos d isponib les  por  nosot ros ,  dado que desde UROSALPINX 11 no 

se han receptado correcc iones y  s i rven para dar  a  conocer  la  s i tuac ión de las Cámaras que per te-

necen a la Red.  

 Para consul tas d i r ig i rse a   

 

s a m h a s @ p c c p . c o m . a r    
           

 
 Para toda persona que requiera a lguna forma de Terapia Hiperbár ica,  C U I D A D O ,  pues 

fuera de la  Red puede haber  cámaras que s igan los  pro tocolos probados y aceptados por  la  Medic i -

na,  e  inc luso t ratamientos  exper imenta les bajo  las normas en que estos  deben real izarse,  a l  igua l  

que se hace en la  Red,  pero también ex is ten comerc ia l is tas que of recen so luc iones mágicas a d i -

versos problemas,  desde crecer  e l  cabe l lo  hasta agrandar  e l  pene,  cuando no la  sa lvac ión de un 

paciente oncológ ico en es tado desesperante.  

 
H Á G A S E  U N  F A V O R  Y  H Á G A S E L O  A  Q U I E N E S  N E C E S I T A N  T R A T A M I E N T O  H I P E R B Á R I C O :  

 
¡ C O N S U L T E  Y  H A G A  C O N S U L T A R   

A  L A  R E D  D E  C Á M A R A S !  


